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TABLEAU DE BORD

I Résultats année en cours

BY CELLANCE

V108 UP by cellance

Résultats par résidences Stock patrimoine Liste lots vendus ancien Liste tous lots ancien Prévisionnel vente Liste désistements

Résidence v
Toutes ésidenc Tous

UP, c'est quoi ?  rechuce

m Tableau de bord

®

243.3k€ 179.8k€ 218.1k€

+3lots + 692.7k€ +315.1ke + 346.5k€
+6lots” + 1.3M€ + 856.6k€E” +902.7k€’

La premiére application dédiée a la vente HLM
& a l'accession sociale pour piloter vos projets
de I'élaboration du plan de vente a la réitération
des ventes...

@ Plan de vente
Montage

Résidences en vente
Evolution du nombre de lots principaux vendus
3 3

ots par état d'avancement Nb lots prin| Nb lots seco| Nb lots com| Chiffre d'aff: Marge brute

Commercialisation
Vendus archivés 1 0 243 K€ 180 K€
2.5
° 2 Offres a valider Vendus 4 cléturer 3 0 693 Ke 315Ke
our qui ? . : .
o . 7
VTS ENEES Compromis - ventes planifiées 2023 6 0 1271Ke 857 K€
H H 1.5
° Ba i I Ie urs sociaux Total intermédiaire (ventes sécurisées) 10 0 2207KE  1351Ke
, . ' . Ventes planifiées 2024 0 0 1.0 1 1 1 1 1
* Coopératives d'accession
Offres acceptées 2 0 531K 398 K€
0.5
[ ]
Non disponible 1 0
0.0
@} Congés 0 0 Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec

Administration 0 2738Ke  1750Ke M Lots principaux vendus 2022 | Total: 18

B Lots principaux vendus 2023 | Total: 1

Total intermédiaire (ventes a concrétiser) 12

330K€E

187 K€

Offres 3 valider

P

‘ﬁ Comment ?
Sécuriser et optimiser vos ventes de logements
en intégrant les spécificités de chaque métier
(vente HLM, accession sociale, PSLA , VEFA, BRS,

APPLI #1 DE LA VENTE HLM ET accession libre, ...)

Pour gagner duoi ? L'ACCESSION SOCIALE .
838 9 Par qui ?

Une application développée par Cellance en

coopération avec Trans'Actif Immobilier et

Lyon Métropole Habitat :

Mieux piloter et sécuriser |'activité.

50 ADHERENTS

Réduire le poids des taches + 2 NOUVEAUX PAR MOIS
administratives.

Améliorer la performance commerciale et
réduire le cout de la vacance.

* 3000 ventes par an @ 30 collaborateurs (@1 + 500 projets

e +90 000 logements en vente =

Améliorer I'expérience collaborateurs et 4= +150 clients £ 3Md€deCA
accédants. ”'



