


Mixdata : les entreprises françaises 
présentes sur le web.

«
Mixdata analyse les 
données issues du 
web, des réseaux so-
ciaux, de l’open data 
et les rattache aux 
données légales des 
entreprises.

Vous accédez en 
SaaS sans perdre 
de temps à des in-
formations inédites, 
validées et à jour 
sur les 
activités des 
entreprises et 
leurs décisionnaires 
clés.

»
Des résultats plus précis, plus efficaces et directement 
exploitables pour vos actions d’enrichissement de don-
nées et de prospection commerciale.

MIXDATA, une plateforme en mode SaaS pour :

1.	 Détecter, extraire et structurer l’information publiée par les entreprises 
sur les sites webs et les médias sociaux.

2.	 Recenser les décisionnaires et opérationnels clés et leurs points de 
contacts (emails, comptes de réseaux sociaux, etc.).

3.	 Faire correspondre ces informations avec l’identité légale des entreprises.

4.	 Accéder rapidement à l’information dont vous avez besoin grâce à notre 
Moteur de recherche exclusif :

- Recherche sémantique : mots clés activités, normes, labels,... men-
tionnés sur les sites web des entreprises.

- Recherche par entreprise : à partir de l’information légale du Re-
gistre du Commerce, la présence online de l’entreprise est détectée 
via son site web et sa présence sur les réseaux sociaux.

- Recherche par URL : permet d’accéder instantanément au 
graphe des sites web édités par une entreprise.

- Recherche par fonction ou service : pour trouver simplement les en-
treprises qui ont dans leurs effectifs les fonctions que vous cherchez.



 

BUSINESS SEARCH
Identification et prospection

Moteur de recherche en SaaS 
(Self service). Nos customers success 
managers vous accompagnent dans 
vos requêtes pour une connaissance 
prospect augmentée et optimisée.

SMARTER DATA

SMART DATA
Datas B2B inédites 

Nos Experts data vous conseillent 
sur nos critères exlusifs et sur toutes 

vos problématiques de data B2B : 
enrichissement, actualisation ...



Business Search
Recherche et prospection en DaaS*

Notre moteur cherche directement l’info à partir des mots clés et expres-
sions contenus dans les sites webs des entreprises.
100% actualisé, 100% efficace.

Vous perdez un temps fou sur Google, les sites web, les réseaux sociaux... 
à repérer, découvrir, identifier, vérifier :
•	 Un prospect, un fournisseur, une actualité ?
•	 Des sites webs potentiellement intéressants et leurs éditeurs ?
•	 Les bons décisionnaires et leurs coordonnées ?
•	 L’activité d’une entreprise sur le web et les réseaux sociaux ?
•	 Les technos utilisées par les entreprises sur leur site web ?
•	 L’appartenance d’une marque à une entreprise ?...
 
Vous souhaitez :
•	 Cibler des entreprises répondant à des mots-clés métiers très précis ?
•	 Identifier les entreprises en croissance, celles qui exportent ou qui pos-

sèdent un label ou une certification particulière ? 
•	 Repérer les distributeurs non exclusifs d’un constructeur informatique, d’un 

opérateur télécom ou d’un éditeur de logiciel afin d’élargir la distribution de 
vos propres produits ?

•	 Distribuer des produits très spécifiques et vous informer sur les entreprises 
qui les produisent ou celles qui les commercialisent déjà ?

•	 Rechercher des entreprises utilisant une techno spécifique sur son site ?...

Constituez vos listes, visualisez les fiches entreprises et contactez 
directement les dirigeants et décideurs opérationnels par téléphone, 
e-mail ou via les réseaux sociaux.

«
Identification
d’entreprises :

Trouvez en une 
seule recherche 
toute l’information 
entreprise que 
vous auriez fini par 
trouver sur Google, 
Bing, Infogreffe, 
Twitter, LinkedIn... 	

»
L’Account-Based Marketing (ABM) à portée de clic ! 
Avec Mixdata, constituez en une requête des listes de 
comptes stratégiques à prospecter en priorité...* Data as a service



Business Search
Quelles infos sur la Fiche entreprise ?

Informations légales et financières : 
•	 Siren, raison sociale, enseigne ou nom commercial, adresse complète avec té-

léphone, TVA intra, Naf, nombre d’établissements, marques déposées
•	 Dernier CA publié ou estimé, CA à l’export, Résultat net, Effectif déclaré, sociétés liées, 

levées de fonds
•	 Evénements légaux (BODACC) : derniers jugements, déménagement, modifica-

tion du capital social / de la forme juridique, changement de dirigeant(s) / d’acti-
vité, rapprochement capitalistique 

Infos web et marketing :  
•	 Référencement de tous les sites web rattachés au Siren
•	 Pour chaque site web : e-commerce ou non, versions linguistiques, estimation 

du nombre de visites, technos utilisées (voir çi-dessous), descriptif du site + 
nuage de mots-clés métiers, comptes sociaux et apps liés

•	 Sites web similaires (sur la base du nuage de mots-clés)

Contacts professionnels : 
•	 Dirigeants Mandataires officiels 
•	 Principaux services (accueil, marketing, vente, informatique,…), 
•	 Collaborateurs de l’entreprise à contacter par téléphone, e-mail ou via les ré-

seaux sociaux (si disponibles).

Recrutements :
•	 Référencement de toutes les annonces Recrutement en cours de diffusion, rat-

tachées au Siren

Technos utilisées sur les sites (600 technos analysées). Par ex :
•	 Vente en ligne : paiement (paypal, paybox..), transport (Coliposte, DHL, Chro-

nopost..), plateformes e-commerce (Magento, Prestashop, Digicommerce, 
Weezbe…)...

•	 Mais aussi : search marketing, marketing automation, web call-back, email mar-
keting, CRM, retargeting, analytics, ad servers, certificats SSL...

Chaque information figurant sur la Fiche entreprise devient un critère 
de ciblage.

«
La Fiche 
Entreprise 
agrège des 
informations 
inédites dont vos 
services com-
merciaux 
et marketing 
ont toujours 
rêvé. . .

»
 Avec la Recherche avancée, croisez tous les critères 
qui vous intéressent en une seule requête.
L’hyper-ciblage devient une réalité !



La Fiche Entreprise :
une mine d’informations
pour vos commerciaux

- Constituez vos Listes d’Entreprises
à partir de mots-clés Métiers

- Affinez par codes Naf, par Régions, par 
tranches de CA, effectif, sites e-commerce...



Vous manquez de temps et de ressources ? Quelle que soit 
votre problématique, nos experts data étudient avec vous les 
requêtes les plus pertinentes sur notre plateforme en DaaS.

Parmi les critères disponibles :

•	 Informations générales et financières : 
-  Région-CP / date de création / forme juridique /  naf / capital 	
social / établissements / effectif / CA / activité à l’export / résultat net / 
société côtée / marques déposées...
- Evénements légaux (BODACC) : déménagement, modification forme 
juridique / capital social, changement de dirigeant(s), rapprochement 
capitalistique, levée de fonds...

•	 Activité (approche sémantique) : mots-clés métiers / mots-clés produit / 
norme ou certification / label...

•	 Sites webs : type de site (e-commerce, annuaire, vitrine...) / fréquen-
tation / nombre de sites par éditeur / versions linguistiques / sites si-
milaires /  technos utilisées (search marketing, chat, marketing auto-
mation, email marketing, CRM, retargeting, outils publicitaires, web 
analytics, certificats SSL, CMS...)

•	 Commerce électronique : systèmes de paiement / banques partenaires 
/ partenaires logistiques / plateformes e-commerce / systèmes de réser-
vation...

•	 Réseaux sociaux : quels réseaux et nombre de fans-followers / Apps...

•	 Fonctions : dirigeants / mandataires / nombre de collaborateurs 
présents sur les réseaux sociaux professionnels / intitulé de fonction 
exacte / récence du poste / ... 

•	 Recrutements : type d’offres (par service ou intitulé de fonction exacte) 
et nombre d’offres d’emploi diffusées...

Smart data
Production et livraison de datas B2B inédites

«
Fichiers augmentés 
:

Pour vous permettre 
de tirer un meil-
leur parti de votre 
CRM, nous aug-
mentons via notre 
plateforme DaaS 
le contenu de vos 
bases de données 
avec des critères 
inédits, issus des 
milliers d’informa-
tions du web.

»



Smart data
Prestations datas sur-mesure

CONSTITUTION DE FICHIERS

Vous nous briefez sur un ciblage précis et nous effectuons des requêtes 
spécifiques sur Mixdata pour réunir les bonnes informations et les 
contacts. Nous formalisons le fichier selon le dessin d’enregistrement sou-
haité et vous livrons celui-ci.

ENRICHISSEMENT DATA

Transmettez-nous une simple liste d’e-mails, de siren, de noms de société ou 
d’URL : nous vous la restituons enrichie des dernières informations légales et 
des datas inédites de votre choix.

MARKETING PREDICTIF

En enrichissant vos datas avec des dizaines d’insights détectés sur le 
web, Mixdata parvient à donner une image augmentée de votre por-
tefeuille pour prédire grâce à l’intelligence artificielle quels clients 
aujourd’hui en Silver ou Bronze sont susceptibles de devenir Gold. 
 
Mixdata identifie qui, parmi vos clients, pourrait changer de groupe 
vers un groupe supérieur. L’objectif étant de prioriser le traitement 
commercial sur les sociétés susceptibles de commander plus... 

 IDENTIFICATION DE PROSPECTS CLONES (LOOK ALIKE) 

« Dis moi qui sont tes clients, je te dirais qui sont tes meilleurs prospects...»

A partir du « portrait » de vos meilleurs clients, nous détectons grâce aux 
millions d’informations en base les prospects qui ont les mêmes attributs. 
Une autre manière de prospecter les sociétés similaires à vos clients actuels...

«
Elargissez votre 
champs de vision 
aux sociétés et sites 
webs 
similaires...

»

DEVIS SUR-MESURE :
selon les datas a fournir et les critères choisis.



Parlons de nous
Quelques datas sur Mixdata

Quelques références qui se régalent avec nos datas :



Retours d’expérience
Ce que nos clients disent

« Pour nos consultants RH, la recherche avec Mixdata est hyper-rapide, et 
c’est un véritable atout pour le client car on peut valider avec lui le plan et 
lui montrer concrètement dans quel écosystème et quelles entreprises on 
va chasser. »

Olivier de LACHAUX, Responsable du pôle 
Sourcing au sein du cabinet TASTE RH

« Je recherchais une plateforme capable de me fournir des chiffrages 
rapides sur le potentiel de contacts entreprises à partir d’une recherche 
par mots clés car nous travaillons sur des sujets de niche et innovants tel 
que Silver économie, Management de l’énergie, Digitalisation, Economie 
circulaire, Big data et bien d’autres. Avec Mixdata, je constitue mes Listes 
et évalue en quelques minutes le dimensionnement de mon marché 
adressable grâce au module de data visualisation... Cette technologie me 
facilite le quotidien ! »

Liliane Bellanger, Responsable du Pôle DATA 
pour le GROUPE AFNOR

« Pour l’activité des vendeurs sédentaires, le ciblage fin des e-commerçants 
est essentiel pour l’efficacité commerciale. Mixdata apporte à Chronopost la 
capacité à re-qualifier les bases existantes par des données issues du big data 
web et nous donne la possibilité de mettre en oeuvre des campagnes ciblées 
sur des nombreux critères très pointus. De plus, l’accès par licence permet au 
vendeur sédentaire d’avoir un degré d’autonomie sur la prospection sur son 
secteur et lui permet de cibler des niches à fort potentiel. »

Hervé Cohen, Directeur des Ventes directes 
chez CHRONOPOST

«
Lancez un défi à 

Mixdata...

Soumettez-nous 
votre ciblage idéal !

»



NOS COORDONNÉES :

MIXDATA - 95, rue Marcel Dassault    92100 Boulogne-Billancourt
Tél.: 01 41 10 58 40	 Fax : 01 41 10 58 49

      info@mixdata.com 	 www.mixdata.com	
      https://twitter.com/mixdata92

Web démo personnalisée de 15 mns
Idéale pour découvrir le potentiel business 
que Mixdata peut vous apporter...

Prenez RDV !

Pour nous contacter
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