
Diagnostic & Accompagnement Stratégique
en Intelligence Artificielle

De la vision à l'action, avec Six And See



Pourquoi intégrer l'IA maintenant ?

Compétitivité

optimiser les processus, réduire les coûts et 

gagner en réactivité

Efficacité

automatisation des tâches répétitives, 

fiabilisation des données, aide à la décision

Innovation

ouvrir de nouveaux usages dans la relation 

client, la maintenance, la R&D

Humain

accompagner la montée en compétences et 

donner du sens aux collaborateurs

Conduite du changement

sécuriser l'adoption, lever les freins, créer de 

l'adhésion durable



L’entreprise



Présentation de Six And See

Expertise

Transformation digitale, Intelligence Artificielle et Intelligence 

Collective

Approche

Pragmatique, collaborative et orientée résultats

Conviction

Une transformation réussie se construit dans le dialogue, du 

CODIR aux utilisateurs

Équipe

Profils complémentaires (stratégie, pilotage digital, 

développement IA)



Les 3 Piliers de Notre Offre
Une approche complète pour transformer les entreprises avec l'IA

01
Formation &
Sensibilisation

• Programmes de formation adaptés aux 
différents niveaux de maturité des entreprises

• Sensibilisation des équipes aux enjeux et 
opportunités de l'IA

02
Conseil &
Stratégie

• Stratégie & gouvernance IA
• Charte IA
• Diagnostic approfondi
• Création de roadmaps de transformation sur 3 

ans avec identification des quick wins
• Définition de cahiers des charges / aide au 

choix de solutions existantes
• Mesure des résultats
• Accompagnement au changement

03
Développement
Technique

• Mise en place de preuves de concept (POC)
pour tester rapidement la faisabilité

• Développement de solutions techniques : 
automatisation, rapprochement de fichiers, 
création de contenu 

• Exploitation des LLM : Intégration cloud & open 
source, solutions RAG

• Gestion de la donnée : pipelines, qualité, 
conformité RGPD

• Sécurité et conformité



L’ADN de Six and See

Pragmatique Co-constructeur Mesuré Sûr Sobre

Nous privilégions les
solutions pratiques
et concrètes plutôt
que les approches

théoriques.

La sécurité et la
conformité sont
intégrées dès la

conception de nos
solutions.

Nous construisons
des solutions qui limitent 

les couts et la 
consommation d’énergie.

Nous collaborons
étroitement avec les
équipes métier pour
créer des solutions

pertinentes.

Nous nous 
concentrons sur les 
indicateurs clés de 

performance et le ROI.



Notre méthode de Diagnostic
& d'Accompagnement IA

De l'écoute terrain à la feuille de route — une démarche structurée, 

mesurée et orientée résultats.

Diagnostic   ·   Cartographie   ·   Priorisation   ·   Feuille de route



Pourquoi commencer par un diagnostic ?

Déployer l'IA sans comprendre les usages, c'est investir sans garantie de résultat

L'IA ne crée de la valeur que si elle répond à un besoin réel. Diagnostiquer avec les utilisateurs, c'est cibler les 
usages qui feront vraiment gagner du temps ou de la qualité.

1 Identifier les vrais 
leviers

Les opportunités à fort impact se 
révèlent sur le terrain, au 

contact des utilisateurs — pas 
dans un catalogue d'outils.

2 Faciliter l'adoption

Associer les équipes dès le 
diagnostic crée l'adhésion : une 

solution co-construite est une 
solution réellement utilisée.

3 Garantir un gain 
réel

Chaque cas d'usage retenu doit 
produire un bénéfice mesurable : 

du temps gagné ou de la qualité 
en plus.

Pas de déploiement à l'aveugle — on investit là où la valeur est démontrée.
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Notre démarche en un coup d'œil

Cinq étapes, de la vision à l'action

1

Cadrage

Aligner la direction 
sur les enjeux, le 
périmètre et les 

objectifs.

2

Diagnostic 
terrain

Entretiens métiers 
et analyse 

documentaire sur 4 
axes de maturité.

3

Cartographie & 
priorisation

Inventorier les cas 
d'usage, les croiser 

par impact et 
faisabilité.

4

Restitution

Partager une 
synthèse claire : 

maturité, 
opportunités, quick 

wins.

5

Feuille de route

Organisation, 
formation et SI sur 

un horizon de 3 ans.
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Une grille de lecture : 4 axes de maturité

Le même cadre d'évaluation pour toutes les organisations

1

Vision & Stratégie

Ambition IA, 
engagement de la 

direction, objectifs 

mesurables.

2

Usages & 
Processus

Usages actuels, rôles, 
cas d'usage métiers 

prioritaires.

3

Organisation & 
Compétences

Information, conduite 
du changement, 

éthique et risques.

4

SI & Données

Cartographie, qualité, 
sécurité, RGPD & AI Act.

Chaque axe est noté de 1 à 5 et décliné en sous-critères observables.
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Écouter & diagnostiquer

Phase 1 — Comprendre l'organisation, ses usages et ses freins



Qui rencontrons-nous ?

Une cartographie des parties prenantes, de la direction au terrain (≈ 15 à 20 entretiens)

Direction & Stratégie

Dirigeant·e

CODIR

Contrôle de gestion

Métiers

Commerce

Exploitation

RH & Paie

Finance

Juridique

QHSE

RSE

SI & Données

DSI / IT

Équipe Data

Prestataires SI

Terrain & Utilisateurs

Managers d'agence

Référents métier

Early-adopters
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Comment se déroule un entretien ?

Une trame commune, une posture d'écoute

La trame

• Activités, irritants et tâches chronophages

• Usages actuels de l'IA (y compris « shadow IA »)

• Données manipulées et outils en place

• Attentes, freins et craintes

• Idées de cas d'usage

Notre posture

• Entretien de 45 min à 1 h

• Écoute, pas d'évaluation-sanction

• Confidentialité des verbatim

• Restitution croisée, jamais nominative

• Le terrain : première source d'opportunités

Objectif : faire émerger les vrais besoins, là où ils se vivent.
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Cartographier les opportunités

Phase 2 — De l'écoute à un inventaire structuré des cas d'usage



De l'écoute à la cartographie des cas d'usage

Chaque besoin devient un cas d'usage qualifié et classé — exemple de panorama (anonymisé)

Cas d'usage par thématique
Relation client 28

Marketing & Com. 19

RH & Recrutement 17

Opérations 14

Finance & Gestion 13

Juridique & Conf. 12

IT & Données 9

Achats 8

Direction 7

≈ 130
cas d'usage  ·  12 thématiques

Par statut d'avancement

Idée  16 Identifié  64 En cours  23

En test  28 Production  6

Par impact potentiel

Faible Moyen Élevé Très élevé

Lecture des fiches :  ★ = quick win / cas prioritaire   ·   pastille colorée 
= impact
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Exemple : une fiche de cas d'usage

Pour décider vite : impact, faisabilité, gain estimé

★ Assistant de recherche documentaire 
interne

Interroger en langage naturel les documents de 
l'entreprise et obtenir une réponse sourcée.

Très élevé En cours

Réponse en secondes vs recherche 
manuelle

Faisabilité : Élevée — sur base documentaire

Famille : RAG · base de connaissances

★ Comptes rendus de réunions 
automatiques

De l'enregistrement ou des notes à un compte rendu 
structuré, prêt à diffuser.

Élevé En test

−70 % de temps de rédaction

Faisabilité : Élevée — données disponibles

Famille : Transcription + LLM

Chaque cas d'usage est documenté de la même façon, ce qui rend la priorisation comparable et transparente.
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Prioriser

Phase 3 — Concentrer l'effort là où la valeur est la plus rapide



La matrice de priorisation : Gain × Faisabilité

Quatre quadrants pour décider — exemple illustratif

Quick wins — à lancer ★Fort gain — à débloquer

À instruire / différer Gains de confort

Gain  →

Faisabilité  →

1

2

3

4

5

6

7
8

Cas d'usage (exemple)

1. Comptes rendus de réunions

2. Rédaction & reformulation (mails, docs)

3. Recherche d'information interne

4. Réponses au support client

5. Reporting & synthèse de données

6. Contenu marketing & communication

7. Traduction multilingue

8. Veille concurrentielle & réglementaire

Maturité

En cours

Stratégie définie

Identifié / à instruire
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Repérer les Quick Wins

Des gains rapides pour démontrer la valeur et créer l'adhésion

Le filtre Quick Win

✓ Impact métier élevé et concret

✓ Faisabilité forte (données, périmètre borné)

✓ Coût et délai maîtrisés (3 à 6 mois)

✓ Bénéfice visible par les équipes

Exemples typiques

• Comptes rendus de réunions automatiques

• Rédaction & reformulation d'emails et de 
documents

• Recherche d'information dans la base 
documentaire

• Génération de contenu marketing & 
communication

• Premières réponses au support client

Livrés en 3 à 6 mois — des gains démontrés, une adhésion qui s'installe.
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Construire la feuille de route

Phase 4 — Une transformation durable, sur trois dimensions



Une feuille de route sur 3 dimensions

Indissociables : la technologie seule ne suffit pas

Organisationnel

• Gouvernance & comité IA

• Charte IA et usages encadrés

• Rôles : porteurs, testeurs, 
référents

• Modèle de déploiement 
adapté

Formation

• Sensibilisation de tous aux 
enjeux

• Montée en compétences par 
métier

• Référents internes formés

• Conduite du changement 
dans la durée

Système d'Information

• Qualité & gouvernance de la 
donnée

• Accès aux documents (RAG, 
connecteurs)

• Sécurité, RGPD & AI Act

• Architecture & choix des 
modèles
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Structurer pour durer : le socle avant les chantiers

Les chantiers de valeur ne tiennent que si le socle est posé

Couche 2 — Les chantiers de valeur

Verticaliser les usages métier à fort levier : commercial, terrain, briques spécifiques.

repose sur

Couche 1 — Le socle de confiance

Données fiables Gouvernance des usages Modèle de déploiement Conformité (RGPD, AI Act)

Le socle se construit en amont ou en parallèle des chantiers — jamais après.
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Le séquençage en jalons

De la restitution à l'horizon 3 ans

Mois 0

Restitution

Partage des constats et de la 
priorisation.

Mois 1

Cadrage & socle

Modèle de déploiement, charte 
IA, gouvernance, fiabilisation 

de la donnée.

Mois 1–3

Quick wins

Premiers cas d'usage à fort 
impact mis en production.

Mois 3–6

Chantiers verticalisés

Industrialisation des usages 
métier prioritaires.

An 1 à 3

Transformation durable

Pilotage par la donnée, montée 
en puissance, ancrage métier.
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Freins & conditions de réussite

Ce qui ralentit, et ce qui fait réussir un projet IA



L E S  F R E I N S

Trois familles d'obstacles

1 Humains

▪ Manque de temps opérationnel pour 

s'approprier un outil encore 

technique

▪ Changement d'habitudes nécessaire, 

résistance des équipes

▪ Scepticisme (« ça ne me fera rien 

gagner ») et crainte d'être remplacé

2 Financiers

▪ Absence de budget dédié à 

l'innovation

▪ Frein sur l'acquisition de licences, et 

écart entre salariés équipés ou non

▪ ROI difficile à percevoir en amont

3 Techniques

▪ Données peu ou pas structurées 

(Excel, papier)

▪ Infrastructures légères, manque 

d'interopérabilité des outils

▪ Difficulté à se projeter dans une 

roadmap vu la taille des structures
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C O N D I T I O N S  D E  R É U S S I T E

Ce qui fait qu'un projet IA tient

Partir du besoin métier

Jamais de l'outil. Le cas d'usage commande la 

technologie, pas l'inverse.

« Ce n'est pas magique »

Un fichier mal structuré ou un prompt 

approximatif donne un résultat médiocre.

Soigner la donnée

Même non structurée, elle est exploitable — à 

condition de se constituer une bonne base.

Du temps et de la patience

Essayer, comprendre, améliorer : l'adoption est 

itérative.

Sécurité & éthique

Droits sur les données, regard critique, décision 

finale toujours humaine.

Une boîte à outils, pas une solution

Selon le cas, telle IA est meilleure ; capitaliser 

une bibliothèque de prompts.

« Je ne suis pas remplacé… mais mon travail change. »

L'IA n'enlève pas le besoin de réfléchir — au contraire, elle l'accentue.
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A U - D E L À  D U  D I A G N O S T I C

Trois piliers pour une adoption durable

Le diagnostic n'est qu'un point de départ. L'adoption durable de l'IA repose sur trois piliers complémentaires.

Charte IA

Gouvernance & cadre responsable

▪ Principes éthiques et responsables

▪ Bonnes pratiques documentées

▪ Guide d'usage par rôle, conformité 

RGPD

→ Un usage unifié et sécurisé

Club IA

Communauté & partage

▪ Réunions régulières entre entreprises

▪ Partage de cas d'usage réussis

▪ Réseau de pairs pour s'entraider

→ Une dynamique collective

Roadmap SI

Trajectoire & données

▪ Consolidation des données d'entreprise

▪ Architecture fiable et scalable

▪ Agents IA interrogeables en langage 

naturel

→ Le cap du niveau 4 data-centric
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L’IA Data Centric

Le MCP au service de votre entreprise.



Échelle de Maturité IA

0

Aucune Connaissance

Pas d'utilisation d'IA. 

Aucune sensibilisation 

ou expérience au sein 

de l'organisation.

1

Usage Individuel

Utilisation ponctuelle 

de prompts simples 

(ChatGPT, Copilot) pour 

rédaction, recherche, 

brainstorming. 

Approche ad-hoc.

2

Usage Structuré

Bibliothèque de 

prompts partagée, 

GPTs ou mini-agents. 

Uniformisation des 

productions et bonnes 

pratiques 

documentées.

3

Usage d’IA agentique

Outils métiers intégrant 

l'IA nativement (CRM, 

ERP, e-commerce avec 

recommandations, 

chatbots). 

Transparence pour 

l'utilisateur.

4

IA Data-Centric

Données d'entreprise 

intégrées et 

exploitables. Agents 

autonomes 

interrogeables en 

langage naturel pour 

tout type de requête.



MCP — le standard qui débloque les agents

Model Context Protocol : la prise USB de l'IA

Six and See — Donner du sens et agir 26

Jusqu'en 2024, brancher un agent à un outil métier (CRM, ERP, base de connaissances) demandait une intégration sur-mesure. MCP standardise tout cela.

C'est quoi ?

Un protocole ouvert qui permet à 

n'importe quel agent (Claude, ChatGPT, 

etc.) de se connecter à n'importe quel 

outil exposant un connecteur MCP —

comme un port USB-C universel.

Pourquoi c'est important ?

Plus besoin de re-développer pour 

chaque IA. Vos outils (Notion, Slack, 

GitHub, Salesforce, vos bases internes…) 

deviennent disponibles instantanément 

— partout.

Et concrètement ?

Vous pouvez assembler un assistant qui lit 

vos mails, met à jour le CRM, prépare le 

PV de réunion et le poste dans Slack —

sans coder une intégration.

→ Les éditeurs majeurs (Anthropic, OpenAI, Microsoft…) adoptent MCP. C'est un signal fort : posez-vous la question dès maintenant.



L’IA au service de la productivité de l’ensemble et de sa qualité de service
Optimisation des processus métier



L’entreprise servicielle / le système d’information conversationnel
Optimisation des processus métier



L’entreprise servicielle / le système d’information conversationnel
Optimisation des processus métier



L’entreprise servicielle / le système d’information conversationnel
Optimisation des processus métier



Nos résultats



Veille stratégique automatisée
Rester informé sans effort

Agrégation du plusieurs sources pour générer de la veille sur différents
sujets et envoi aux équipes concernées



Veille stratégique automatisée
Rester informé sans effort

Audit d’un site internet

Analyse d’un site internet (concurrent ou prospect)
Pour en tirer en positionnement de gamme, de prix, d’origine …



Prospection commerciale assistée
Identifier et qualifier les opportunités

Brief prospect Marionnaud pour Made In Links



Création de réponses à Appel d’offres

Génération automatique d’une première version de dossier de réponse à une 
en fonction de l’offre de l’entreprise et du cahier des charges du client

Base de connaissance
de l’entreprise

Son offre, ses forces, son 
organisation, ses 
engagements RSE …

Cahier des charges
client

Peut être un zip, un DCE …

LLM

➢ Analyse des besoins du client

➢ Construction d’une offre adaptée

➢ Mise en forme à la charte de 

l’entreprise



Automatiser la réponse aux appels d'offres avec une IA agentique
Trois agents IA spécialisés enchaînent la veille, l'analyse et la rédaction

Un agent IA = un spécialiste autonome qui perçoit, raisonne, agit — et passe le relais au suivant

Agent IA

Veilleur
Collecte

Surveille les plateformes
de marchés publics,

télécharge les nouveaux AO

Navigateur web

Agent IA

Qualifieur
Analyse & filtre

Lit chaque AO, juge si
l'entreprise peut répondre,

produit les statistiques

Modèle d'analyse

Agent IA

Rédacteur
Rédige

Compose la réponse à partir
des références et de la base

de connaissances interne

LLM + base interne

Humain

Expert métier
Valide

Relit la proposition,
ajuste, valide et déclenche
la soumission de la réponse

Décision humaine

L'humain garde le dernier mot
Aucune réponse n'est soumise sans relecture et validation de l'expert métier



Génération de visuels et mockups
Productivité dans la génération de visuels

Création de portés ultra réalistes et HD à partir de
packshot et d’un mannequin virtuel
Automatisation pour créer des visuels en masse



Génération de fiches produits / fiches techniques

Génération automatique de fiches techniques / fiches produits à partir des 
informations du système d’information de l’entreprise

Informations produits

LLM

➢ Récupération des informations 

produits

➢ Adaptation au template structuré

➢ Mise en forme à la charte de 

l’entreprise



Chatbot et assistance automatisée

Aide à la réponse des équipes de relation client en fonction de la demande du 

client, de la base de connaissance de l’entreprise et des informations issues du 

système d’information (commande, client, historique …)

Réduire la charge sur les questions simples



Automatisation comptable et financière
Fiabiliser et accélérer les processus

Analyse des bon de livraisons annotés manuellement
lors du pointage à réception

Rapport des écarts constatés
et calcul des couts associés



Aide à la décision et pilotage stratégique
Tableaux de bord et analyses augmentés



Compte-rendu d’intervention automatisé

Bénéfices :

✓ Gain de temps

✓ Qualité homogène

✓ Capitalisation connaissance

✓ Réduction des oublis / erreurs de 

ressaisie

Livrables :

✓ Rapport prêt à signer (PDF/Word) au 

format entreprise

✓ Relevés techniques en tableaux 

(valeurs reprises “à l’identique”)

✓ Traçabilité : sources doc + N°

machine + horodatage

Du vocal terrain (téléphone/WhatsApp) à un rapport PDF/Word conforme au 
template & à la charte de l’entreprise



Génération 3D à partir de plans 2D - 1/2

Bénéfices :

✓ Décision plus rapide

✓ Moins d’allers-retours

✓ Meilleure conversion

Livrables :

✓ 4–8 rendus 3D photoréalistes (angles clés)

✓ 1 vidéo courte (10–30s) type immersion en marchant/survol

✓ Variantes (options, matériaux, couleurs, configurations) + 

exports (PDF/PNG/MP4)

Fiche technique du plan d’intervention en 2D

Modélisation en 3D de la vue 2D

Visualisez, validez, communiquez… avant même les travaux !



Génération 3D à partir de plans 2D - 2/2
Visualisez, validez, communiquez… avant même les travaux !

Modélisation en 3D d’une prévisualisation client pour un meilleur 

rendu à partir de plans technique 2D



De la vision à l'action, avec Six And See

Une démarche structurée et pragmatique  ·  Des résultats rapides et concrets  ·  Une transformation durable

Donner du sens et agir
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